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 迪庆州旅游发展创新典型案例
——香格里拉大峡谷•巴拉格宗景区创建发展经验
巴拉格宗生态旅游开发有限责任公司于1999年由董事长兼总经理斯那定珠出资注册成立。注册资金为5300万元。公司以景区开发建设、旅游接待、咨询服务等为主要经营范围。 2004年9月12日，214国道进入景区的旅游公路破土动工，公路全长22.5公里，按四级公路标准修建，耗资3000多万元，于2005年12月完工。这既是一条旅游公路，又是一条村村通公路，途经4个自然村，彻底解决了当地老百姓的交通出行问题。2007年，公司投资700多万元，从上桥头214国道架设10千伏输变电线路至巴拉村，全长34.8公里。解决了景区内及沿线岗水村、水庄村、那浪村、巴拉村等五个村落近80多户人家不通电的问题。

为缓解资金压力以探索出一条开发与保护并重，资源开发以推进地方经济发展的道路。巴拉格宗旅游开发有限公司与云南文化产业投资控股集团有限责任公司合作，共同整合景区，并于2012年 4月1日成立了云南文产香格里拉县巴拉格宗旅游开发有限公司。
为了提高景区知名度。巴拉格宗旅游开发有限公司先后制作了《归来》、《有梦，路一直都在》《梦知远处之巴拉格宗》等公益宣传片。积极参加省、州相关部门组织的到各地进行旅交会、宣传推介会等，同时组织销售人员到重庆、成都、石家庄、深圳等省外市场自主举召开景区推荐会；除此之外，还顺应时代发展注重网络营销，加大财力、物力、人力在网络营销上的投入并获得了一定发展。2016年5月1日景区成功举办了香格里拉大峡谷•巴拉格宗首届音乐节暨藏式生态大酒店开业庆典活动。活动的成功举办极大地提高了景区的知名度。
截至目前，巴拉格宗景区建设基本完成，工作重心从景区建设转移到宣传营销上来，但仅靠景区自主营销，宣传推广工作难度将会加大，宣传力度及效果也会大打折扣，因此景区也提出希望在宣传推广方面得到政府部门的支持与帮助。同时，由于修建公路耗资巨大，该公司面临着巨大的还款压力，由于景区在建工程项目较多，加之融资困难，该公司决定实施入园凭证资产支持证券项目。目前项目虽然成功，但也意味着以后该公司将面临着每年几千万的利息还款，且每年还面临着一笔大额的景区内公路维护费，资金压力大。仅靠景区旅游收入，无法填补该公司巨大的资金缺口。因此，该景区也提出希望得到相关的资金扶持，或得到交通部门帮助维护该段公路。
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